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Gras Savoye Polska, premier courtier d’assurance en Pologne.  
 
Gras Savoye Polska est à l'honneur dans le quotidien polonais Parkiet ! 
Dans le dernier classement des courtiers publié par le quotidien Parkiet, établi sur la base 
du premier semestre 2010 des courtiers polonais, Gras Savoye Polska conserve sa 
place de premier courtier d’assurance en Pologne devant Aon et Marsh. 
 
Le quotidien souligne les très belles performances commerciales sur le marché de la 
filiale polonaise du groupe français. 
 
D’autres titres de presse confirment ce classement des courtiers d’assurance en 
Pologne, comme Home&Market, Dziennik Ubezpieczeniowy (quotidien d’assurance) ou  
le quotidien économique Parkiet. 
 
Gras Savoye, premier courtier d’assurance en France depuis 1992 a ouvert son premier 
bureau en Pologne en 1987, puis un second dès 1990. Gras Savoye en Pologne grâce à 
une structure originale peut offrir une gamme complète de services à ses clients : de la 
conception de programme à la distribution des produits en passant par la gestion. 
Gras Savoye est en Pologne 1er courtier d’assurance depuis 2004. Présent dans 5 villes, 
avec 280 collaborateurs et un Chiffre d’affaires de 105 000 000 PL en 2009, le courtier 
confirme sa position de leader. 
 
Rappelons que Gras Savoye est aujourd’hui directement implanté dans 41 pays et 
s’impose comme un des leaders du courtage d’assurance en Europe. 
 
 
 
Gras Savoye, premier courtier d’assurance en France et 10ème mondial existe depuis 1907. En 
plus de 100 ans, le Groupe s’est développé en plaçant le client au cœur de ses préoccupations. Il 
occupe la position d’un partenaire solide en France, avec le premier réseau de courtage 
d’assurance en région, et à l’international. Le Groupe traite toutes les problématiques de risques et 
a réalisé en 2009 un chiffre d'affaires de 547 millions d'euros avec 3670 collaborateurs. 
 

 

  
 


